@ houston Bootcamp - De 0 a1 con agentes de IA

e GUIA PASO A PASO - BOOTCAMP EN VIVO

De Oa1conagentes de |A

Todo lo que hicimos en el bootcamp, ordenado y a tu ritmo, con las
diapositivas de la sesidn. Terminas con un agente instalado, conectado a tus
herramientas y trabajando sobre un caso real: sacar una base de datos de
prospectos desde una publicacion de LinkedIn.

2 horas a tu ritmo L Para duefios y operadores de negocio L Mac, Windows o Linux
© Sin programar

houston no es un ejercicio del bootcamp: es un producto real y lo puedes poner a trabajar en tu empresa.
Al final de la guia te cuento cémo lo hacemos con equipos y como entrar al programa beta. Primero,

construye el tuyo.

LO QUE VAS A LOGRAR

Un agente que sale a internet y te arma la lista de
clientes

No es una demo. Es un agente que queda instalado en tu cuenta, con sus instrucciones, su
habilidad y su memoria, y que sigue trabajando cuando cierres esta guia.
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DONDE EMPIEZA TODO La Tienda de agentes de houston. De ahi sacas el agente Representante ventas, ya
entrenado, en dos clics.

Lo entiendes Lo recibes hecho
El método El agente Representante ventas
De qué esta hecho un agente y cémo Le pasas el enlace de una publicacién de
pasar de un problema ambiguo de tu LinkedIn con comentarios y te devuelve
negocio a un agente concreto, con el una hoja de Google Sheets con nombre,
canvas que usamos en Vivo. cargo, empresa y comentario de cada

persona que comento.
Esta es la parte que te sirve para siempre. El agente

de hoy resuelve un caso; el método resuelve todos

Viene con instrucciones, una habilidad y memorias
los tuyos.

ya escritas. Al final de la guia estan sus
instrucciones completas.

Las herramientas que vas a conectar
P\ Apify -los ojos en la web < OpenRouter - 400+ modelos

ﬁ Google Sheets - la base de datos m LinkedIn - la fuente A\ Anthropic @ OpenAl

El resultado, en concreto
Asi queda la hoja que arma el agente. Cada persona que comentd, con su rol, su empresa, lo
que escribiod y su perfil.



| IO a Prospectos - Bootcamp de agentes docs.google.com/spreadsheets

Ana M. Head of Growth Nubetech "Houston" in/a... ana@nubetech.co

Carlos R. Founder & CEO Veloro "Houston # " in/c... carlos@veloro.io

Diana P. VP Sales Aurora Labs "Houston" in/di... diana@auroralab...

Javier T. Product Lead Kantto "Houston!" infja... no encontrado

Mariana B. Marketing Director Origen "Houston ** " in/m... mariana@origen....

Sergio D. COO Brio "Houston" in/s... buscando...
Prospectos Enriquecidos Secuencia

EJEMPLO La hoja se llena sola mientras el agente trabaja. Una celda de correo vacia es normal: nadie encuentra
el 100%.

Q LA JUGADA MAESTRA
No tiene que ser tu publicacion. Corre la misma receta sobre el post de un referente de tu
industria, de un competidor o de un evento, y su audiencia se vuelve tu lista. Un post

con mil comentarios se vuelve una base de mil prospectos en minutos, no en dias.

/\ USALO CON RESPONSABILIDAD
Es un gran poder. El agente nunca envia nada solo: te deja todo esperando tu
aprobacioén. Mantén esa barrera y prospecta con criterio.

@ UNA IDEA PARA TODO EL CAMINO

Un agente es un practicante nuevo que estas entrenando. Ya es inteligente: lo que no
sabe es como trabajas tu. Todo lo que ya sabes sobre entrenar a alguien nuevo te sirve

aqui.

No lo hagas solo: unete al grupo del bootcamp

Es el grupo de WhatsApp de los que estuvieron en la sesién. Ahi
resolvemos lo que se atasque, compartimos los cédigos y los tutoriales
nuevos, y cada quien cuenta qué agente construyd. Escanea el cddigo con
tu celular o entra desde el botdn.

(Unirme ala comunidad 2 >



https://chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

Las 5 piezas de un agente
Al terminar esta guia vas a haber tocado las cinco. Vuelve a esta diapositiva cuando algo no
te cuadre.
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ANAT

odo agente esta compuesto de cinco cosas: O

o1 03 03 04
ale

A 24 0%
Identidad Habilidades Herramientas Memoria
QUIEN ES QUE SABE HACER QUE USA QUE RECUERDA
Rol, voz y bamreras operativas. Define Procedimientos componibles que el Sistemas externos de los que el agente Contexto persistente entre sesiones.
de qué es responsable el agente y agente puede ejecutar. Se construyen lee y en los que escribe. Las apps que Decisiones previas, terminalogia,
como te representa. ura vez y se reutilizan entre agentes y tu equipo ya usa todos los dias. preferencias y relaciones.

equipos.

"Tui eres nuestro SDR. Tono: marca. "Secuencia de prospeccion.
No puedes enviar correos externos Calificacién de leads. Escalamiento + n - a Z5 3 "Conoce a tus mejores clientes. Sabe
sin aprobacion.” por Slack.” qué significa ‘ofs Q3"

EL CEREBRO La guinta pieza: el modelo que razona y decide. Con Houston eliges el mejor para o i " oo 400
ropic mini +
Elmodelode lA cadatarea, penA Anth Ge -

DIAPOSITIVA 09 Identidad, habilidades, herramientas y memoria. La quinta pieza, el cerebro, es el modelo de I1A
que tu eliges.

/\ LA REGLA DE ORO
Un agente nuevo no manda nada solo. Primero propone, tu revisas y apruebas. La
confianza se gana con resultados revisados, igual que con una persona.

MATERIAL DEL BOOTCAMP

Descarga la presentacion completa

|&

Las 49 diapositivas de la sesién en PDF, tal como se vieron Descargar el PDF L

en vivo. Util para repasar sin la guia al lado o para
mostrarselas a tu equipo. Pesa 11 MB.


https://gethouston.ai/guides/downloads/houston-bootcamp-0a1-slides-es.pdf

o -

Antes de empezar

~10 minutos

Cuatro cosas a la mano. Todas se consiguen gratis y en minutos.

Un computador Una cuenta de IA

Mac, Windows o Linux, cargado y con Chrome ChatGPT (OpenAl) o Claude (Anthropic). Con
abierto. houston no funciona en celular ni en cualquiera de las dos arrancas. También sirve

tablet. OpenRouter, que abres en el Paso 4.
Cuenta de Google Una publicacién de LinkedIn

Para que el agente cree y llene la hoja de Con muchos comentarios. Puede ser tuya o
Google Sheets con tus prospectos. de cualquier referente de tu industria.

Los tres cddigos del bootcamp

Los vas a usar en los pasos 3y 4. Ténlos copiados desde ya.

4 Invitacién a houston - en la pagina de descarga de gethouston.ai getsh*tdone

7.\ Cupédn de Apify - 75 ddlares de crédito, validos dos meses HOUSTON_ROCKET

< Coédigo de OpenRouter - 10 ddlares de crédito, todo en maytsculas OR-GETHOUSTON


https://gethouston.ai/

Tres cosas para instalar. Vamos una por una, juntos.

Descarga Houston Crea tu cuenta en Apify Crea tu cuenta en OpenRouter
Le da atu agente los ojos en la web: extrae datos de sitios Le da el cerebro: una cuenta para usar cualguier modelo
sin AP dentro de Houstor
B $75USD gratis para ti B $10USD gratis para ti

. ESCAMEA
E. Creatu cuenta

‘ OR—GEYWJUSTOH

gethouston.ai

Crea tu cuenta

HOUSTON_ROCKET

Acion  getsh+tdone

Nadie se queda atrds Los links y los eddigos estén en el ehat. Sl te ataseas, escribelo y un helper te acomparia sin que paremos a todos.

DIAPOSITIVA 34 Las tres cuentas del taller, tal como las vimos en vivo. Los cddigos son los mismos que estan
arriba.

Abrelas desde el celular o desde el computador

Escanea el cddigo con la camara del celular, o haz clic en el botdn si ya estés en el
computador. Los cupones ya vienen aplicados en el enlace.

.\ apify - < OpenRouter
2w

Los ojos en la web. 75 dodlares El cerebro: 400+ modelos

de crédito, validos dos |" . . conuna sola cuenta. 10
meses. - dodlares de crédito.
Er..r. [ " "
HOUSTON_ROCKET OR-GETHOUSTON

Crear cuenta ~ Redimir créditos ~


https://console.apify.com/sign-up?couponId=HOUSTON_ROCKET
https://openrouter.ai/redeem

Comunidad del

E- E @ houston
!Il

ML aplicacion donde vive tu bootcamp
A :I agente. Descargala en el El grupo de WhatsApp de Ia
E;&: -tl computador, no en el celular. sesion. Si algo se atasca, es
ot getsh*tdone el sitio donde preguntar.

Unirme al grupo 2
Ir a gethouston.ai 7

(Q LOS CUPONES TIENEN CUPOS

Son promociones limitadas. Si alguno ya no aplica, la guia funciona igual: Apify y
OpenRouter tienen versiones gratuitas suficientes para hacer todo lo de aqui.

® ¢ESTAS LISTO?
Tienes el computador a mano, puedes abrir tu correo y tienes un rato tranquilo por
delante. No hace falta hacerlo todo de una sentada: cada paso queda guardado.

LA RUTA COMPLETA

Del paso O al 6, en orden

Los pasos 1y 2 son el método. Del 3 al 6 es puro teclado. Hazlos de arriba hacia abajo.

Antes de empezar .
~10 min

Cuentas, codigos y una publicacion de LinkedIn

De qué esta hecho un agente .
~20 min

Las 5 piezas, con las diapositivas de la sesion

Elige el problema correcto .
~20 min

El canvas MUUDS, igual que en vivo

Instala houston .

3 ~15 min

Descarga, cédigo de invitacién y primer inicio


https://gethouston.ai/
https://chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

° Abre Apify y OpenRouter

~15 min
Los ojos y el cerebro de tu agente
Instala tu agente )
~10 min
Tienda de agentes, buscar "Felipe"
Ponlo a prospectar )
~30 min

Apify MCP, Google Sheets y tu primera base de datos

° PASO 1 DE 6

De qué esta hecho un agente

~20 minutos

Veinte minutos de lectura que te ahorran semanas de dar palos de ciego. Aqui estan las
diapositivas de la sesidn, en el mismo orden. Si prefieres arrancar con las manos, salta al Paso
3y vuelve después.

LAS DIAPOSITIVAS COMPLETAS
Aqui abajo van las que importan, pero puedes
bajarte todas Descargar el PDF 4

&

La presentacion entera del bootcamp en PDF: 49
diapositivas, incluidas las que no salen en esta guia.

Chatbot, co-worker y agente no son lo mismo

La industria le dice "agente" a todo. Esto es lo que hace cada uno:


https://gethouston.ai/guides/downloads/houston-bootcamp-0a1-slides-es.pdf

DEFINICION

® ¥ o K3

Laindustria usa la palabra "Agentes" para todo.Esto es
lo que realmente hace cada uno.

@00

Chatbot Co-worker Agente

RESPONDE PREGUNTAS ASISTE AL HUMANO HACE EL TRABAJO

Reactivo y sin memeoria. Util cuando ya sabes qué Sugiere los siguientes pasos mientras el humano sigue

preguntar. al volante, TU decides qué sale a produccidn.

"¢Cual es nuestra politica de "Aqui estd un borrador de correo basado “Saca los datos, redacta el correo, lo envia
devoluciones?" en los datos.” a la persona correctfa y registra la accion.”

DIAPOSITIVA 08 El chatbot responde, el co-worker asiste, el agente hace el trabajo. Sélo el tercero ejecuta a

través de tus sistemas.

a Chatbot - responde preguntas. Reactivo y
sin memoria. Util cuando ya sabes qué
preguntar.

e Agente - hace el trabajo. Razona, decide y

ejecuta. Tu gestionas resultados, no pasos.

La analogia del carro

Co-worker - asiste al humano. Sugiere los
siguientes pasos, pero tu sigues al volante.

Sin herramientas no hay agente. Si no
puede leer y escribir en tus apps, es un
chatbot con buen vocabulario.

Si te llevas una sola imagen de todo el bootcamp, que sea esta.



El modelo de IA es el motor. Houston es el resto del carro.

o El volante - Identidad: quién conduce y a donde va.

o La palanca de cambios - Habilidades: las manicbras que
— = sabe ejecutar.

e Las ruedas - Herramientas: donde el agente toca la calle, tus
apps.

o El tablero y el GPS - Memoria: el recorrido no se olvida.

e El motor - El cerebro: el modelo que genera la potencia.

A @ & .. El motor es el modelo que tu elijas. El carro es Houston: co e esa potencia en trabajo real.

DIAPOSITIVA 10 El modelo de IA es el motor. houston es el resto del carro: volante, palanca, ruedas y tablero.

Q POR QUE IMPORTA
Cuando usas Claude o ChatGPT estas atado al motor de ese laboratorio. Un carro como
houston no le pertenece a ninguno: le cambias el motor cuando quieras, incluso por chat.

Pieza 1 - Identidad: quién es

Vive en Configuracion - Instrucciones . Cinco ingredientes: rol, comportamiento, reglas
duras, vocabulario y tono. Es lo que hace que dos agentes con el mismo modelo se sientan
completamente distintos.



@ EN LA APP

El mismo agente. Dos instrucciones diferentes.
Resultados completamente distintos.

a MALAS INSTRUCCIONES BUENAS INSTRUCCIONES

# Operador comercial de Houston

Eres un agente de ventas.
Ayldame a conseguir més clientes.

Escribe carrens de prospeccisn.
S5é& prafesional.

Por qué falla: sin alcance, sin reglas y sin vocabulario prepio. El agente inventa precios, manda comeos

que no aprobaste y cada dia responde distinto.

DIAPOSITIVA 12 El mismo agente, dos instrucciones distintas, resultados completamente diferentes.

Unas malas instrucciones se ven asi. Sin alcance, sin reglas y sin vocabulario propio: el
agente inventa precios, manda correos que no aprobaste y cada dia responde distinto.

ASi NO

Eres un agente de ventas. Ayudame a conseguir mas clientes. Escribe correos de prospeccion. Sé
profesional.

Unas buenas instrucciones se ven asi. Cdpialas y adaptalas a tu negocio: es la plantilla que
sirve para cualquier rol.

COPIA'Y PEGA EN LAS INSTRUCCIONES DE TU AGENTE

# Operador comercial ## Rol Eres mi operador comercial completo: prospeccién, pipeline,
reuniones, propuestas y CRM. ## Comportamiento Redactas. Nunca envias. Si te falta un dato,

preguntas una sola vez. ## Reglas duras Nunca envias un correo sin mi aprobaciéon. Nunca
mueves etapas del CRM ni cambias precios. Si la fuente es débil, marcas TBD. No inventas. ##
Vocabulario VERDE = asignar. AMARILLO = nutrir. ROJO = soltar. Cliente ideal = empresas de 20 a
200 empleados. ## Tono Directo, sin tecnicismos. Sin nombres de archivos.




/\ LO QUE CASI NADIE ESCRIBE

El bloque de reglas duras. La mitad de una buena induccion es lo que el agente no debe
hacer. Con las personas es igual y casi nunca lo ponemos por escrito.

Al final de la guia estan las instrucciones completas del agente Representante ventas, tal cual
las escribi yo. Usalas de plantilla.

Pieza 2 - Habilidades: qué sabe hacer

Una habilidad no es nada esotérico: es un archivo de texto con instrucciones que el agente
lee sdélo cuando lo necesita. Vive en Configuracion -> Habilidades . Se escribe una vez y se
usa miles de veces.

@ EN LA APP

Una habilidad es un archivo con instrucciones. El agente lo lee
solo cuando lo necesita.

01  Nombre + descripcion

Siempre en contexto. Es o dnico gue el agente ve antes de decidir si usa la habilidad.

2 El cuerpo del SKILL.md

iando la habilidad se activa, Tus reglas, tu proceso, tus ejemplos. Menos

' Recursos opcionales

Scripts, plantillas v documentos de referencia. Se leen solo bajo demanda, sin gastar
contexto.

Piénsala como la guia de induccién de un empleado brillante: ya es inteligente,
solo no conoce tu forma de trabajar.

DIAPOSITIVA 14 A la derecha, la habilidad real que usa el agente Representante ventas: nombre, descripcion, la
regla dura y cuando no usarla.

o Nombre y descripcidn. Siempre en e El cuerpo. Se carga solo al activarse. Tus
contexto. Es lo Unico que el agente ve reglas, tu proceso, tus ejemplos. Menos de
antes de decidir si usa la habilidad. 500 lineas.

e Recursos opcionales. Plantillas y ° Piénsala como la guia de induccién de un
documentos que se leen bajo demanda, empleado brillante: ya es inteligente, sélo

sin gastar contexto. no conoce tu forma de trabajar.



La mejor forma de crear una habilidad es trabajando, no escribiendo. La primera vez no
delegues: acompanfa.

La mejor forma de crear una habilidad es trabajando, no

escribiendo

.

La primera vez hazlo acompanado. Al fina { 1¢ lard
7 4
Haz el trabajo con Houston Dale feedback en el momento Pidele gue la guarde como skill
La primera vez no delegues, acompafia. Pidele el "Mas directo." "Falto el responsable.” "Asi no." Cada Houston escribe la habilidad solo, con todo o que
resumen, la lista, el reporte, y ve comigiendoe sobrela correccion que le das se vuelve unaregla de la aprendid de ti en esa sesion. Tl apenas la revisas.
marcha. habilidad

ceoices  "Conviértelo en una habilidad."

DIAPOSITIVA 15 Haz el trabajo con él, corrigelo en el momento y pidele que lo guarde. Lo que corriges hoy no lo
vuelves a corregir nunca.

La segunda mejor forma: dale los documentos que ya tienes. Manual de procedimientos,
guia de induccidn, plantillas, checklists. Casi toda empresa ya tiene el proceso escrito; lo que
no tiene es quién lo ejecute igual todas las veces.

COPIA'Y PEGA, ADJUNTANDO TU DOCUMENTO

“Te adjunto el manual de procedimientos que usamos para [la tarea]. Conviértelo en una habilidad

tuya: saca el paso a paso, las reglas y los formatos. Después pregintame lo que el documento no
dice: las excepciones y los criterios que sdlo sabe quien lleva afios haciéndolo.”

Pieza 3 - Herramientas: qué usa

Sin herramientas, un agente sdlo puede hablar. Se conecta al mundo de tres formas y cada
una tiene su momento:



HERRAMIENTAS - COMO SE CONECTAN

Un agente se conecta al mundo de tres formas. Cada una tiene

su momento.

&
API

LA CONEXION CRUDA

Le das ladireccion yla llave de la app, y el agente la llama
directo

Todas las apps tienen una. Control total. Sirve
paratus sistemas intemos.

EN CONTRA Alguien la programa y la mantiena. Se rompe
cuando fa app cambia

L ATA

JO DEL COMPUTADOR

El agente escribe comandes en la terminal, como alguien

téchico de tu equipo.

'fa esta instalado y con la sesién ablerta. Rapido
ymuy patente

ONTRA Necesitaun computador con acceso. Un

comando mal escrito boma ¢ de verdad

JRNDC Cuando no existe un conector listo para tu

sistemna.

aut oroen  ;Existe MCP? Usalo. ;No hay? Mira si hay CLI. ;Tampoco? Ahi si, APL.

DIAPOSITIVA 18 El orden a seguir: sexiste MCP? Usalo. ¢No hay? mira si hay CLI. i Tampoco? ahi si, API.

MCP Por defecto CLI Técnico
La app se presenta sola y el agente ve qué puede El agente escribe comandos, como alguien técnico
hacer, sin que nadie programe. Se conecta una vez de tu equipo. Rapido y potente, pero un comando

y sirve para cualquier agente y cualquier modelo. mal escrito borra cosas de verdad.

API Ultimo recurso En houston Un clic
Le das la direccién y la llave de la app. Sirve para tus Mas de mil integraciones ya conectadas en
sistemas internos, pero alguien la programa y la Integraciones . Lo que no esté, se agrega por chat
mantiene. como integracion personalizada.

El verdadero reto no es conectar, es saber qué existe

Este es el stack real con el que trabaja el agente de ventas hoy:



El problema no es conectar herramientas. Es saber cuales existen.
Este es el stack con el que trabaja mi agente de ventas hoy

Scraping web /piry

Extrae datos de cualquier sitio, aundgue no tenga AP

Doty

eI Q e Enriquecimiento de datos 1

De un nombre a correo, cargo, empresa y teléfono.

CRM HubSpot

Donde viven tus contactos, tus deals y tu pipeline.

Secuencias de outbound sty
Manda los correos en frio y hace el seguimiento.

Lead magnets en LinkedIn Lcadsia

Entrega tu contenido a quien comenta tu post.

. Secuencias en Linkedin vaalax,

Invitaciones y mensajes en automatico.

Housten trae 1.000 herramientas pre-conectadas, con ypelle ISO 27001 en la capa de integracion

DIAPOSITIVA 19 Scraping, enriquecimiento, CRM, secuencias de correo y secuencias de LinkedIn. Nada de esto
se construye desde cero: se conecta.

VA‘ Apify - scraping wes HubSpot - CRM m LinkedIn - fuente M Gmail - correo

.." Slack - avisos @ Notion - tareas L Drive - archivos

Pieza 4 - Memoria: qué recuerda

Los modelos tienen una ventana de contexto, y eso no es memoria: es el escritorio donde
trabajan hoy, no el archivador. Se borra al cerrar la sesion.



Los modelos tienen algo llamado ventana de contexto, pero no
€s memoria.

Q

Mas ventana no es mejor

Todo lo que ve de una sola vez Se borra al cerrar la sesion

memoria
Tu conversacion, los documentos gue le pasaste y sus Mada de eso queda guardado. Sin memorla, cada
instrucciones, todo jurto. Se mide en tokens y hoy los

modelos grandes rondan el millén

conversacién empleza desde cero y te toca contarle
todo olra vez

El escritorio se despeja todas las noches. Por eso el agente necesita donde archivar.
DIAPOSITIVA 21 Mas ventana no es mejor memoria: los modelos empeoran a medida que crece la entrada,

mucho antes de tocar el limite.

En houston la memoria vive en Configuracion - Memoria , como texto plano que puedes
leer, editar, borrar y llevarte. Para grabar algo, diselo en el chat mientras trabajas:

COPIA Y PEGA, CON TU PROPIA REGLA

"Nunca uses guiones largos en lo que escribas: ni en chats, ni en correos, ni en documentos.
Reformula con comas. Guarda esto en tu memoria.”

Pieza 5 - El cerebro: el modelo de IA

Ningun modelo es el mejor en todo, y el mejor de hoy no es el de la semana entrante. En
houston eliges el modelo al crear el agente y lo cambias cuando quieras.



No necesitas 400 cuentas. Con una sola llegas a mas de 400
modelos.

Hay servicios gue se conectan a todos los proveedores por ti. P, 10as en un solo lugar y 10s usas den 0 de Houston

OpenCod

ON UNICA

Una mensualidad que te da acceso a los modelos de todos
los proveedores, sin manejar saldo ni llaves por separado.

@ En Houston eliges el modelo desde un ment. Le pones el mejor a cada agente y lo cambias cuando quieras.

DIAPOSITIVA 24 No necesitas 400 cuentas: con una sola de OpenRouter llegas a mds de 400 modelos. Eso es
lo que abres en el Paso 4.

~ DEBERIAS PODER

Explicarle a alguien, en una servilleta, las cinco piezas de un agente y por qué el modelo es
s6lo una de ellas. Si puedes, sigue.

PASO 2 DE 6

Elige el problema correcto

~20 minutos

El error mas caro es empezar por la tecnologia. Un buen agente empieza en un dolor. Este es

el marco que usamos en vivo para pasar de "quiero un agente de IA" a un agente concreto y
atil.

Primero, un buen candidato

Los mejores problemas para un primer agente cumplen las cuatro condiciones:



Un buen agente empieza enun dolor,noenla
tecnologia.

Antes de construir, elige bien el problema. Los mejores candidatos cumplen estas 4 condiciones:

S @ |~

Frecuente Repetitivo De bajo riesgo Medible
Pasa todas las semanas, no una vez al Sigue los mismas pasos cada vez Un error se carrige facil y no te cuesta Puedes decir con ndmeros si
ano. que ocurre un cliente. funciond.

ﬂ Regla de oro: un agente nuevo no manda nada solo. Primero propone, t revisas y apruebas.

DIAPOSITIVA 27 Frecuente, repetitivo, de bajo riesgo y medible. Y la regla de oro: un agente nuevo no manda
nada solo.

El canvas MUUDS, en cinco preguntas

Contéstalas en ese orden, en una hoja o en un tablero. Después de cada una, prioriza una
sola y sigue con esa.

(=]

Abordar un problema ambiguo con estructura permite solucionarlo con
mentalidad de producto.

A A Q 2
Usuario Casodeuso Dolores Soluciones Métricas
£Quién trabaja con el agente 40Qué tarea concreta resuelve? JQué le duele hoy a tu usuano? iComoresuelve el agente cada £Como mides que funciona?
cada dia? dolor?

Ronda colaborativa - 25 min T aportas por el chat y Menti. Yo armo el board en Miro, en vivo. El dolor mas repetido del chat se vuelve nuestro ejemplo.




DIAPOSITIVA 28 Usuario, caso de uso, dolores, soluciones y métricas. En vivo lo llenamos entre 500 personas
en 25 minutos.

1 Usuario. ;Quién trabaja con el agente todos los dias? Piensa en roles, no en areas: "un
vendedor", no "ventas".

2 Caso de uso. ;Qué tareas concretas hace ese rol? Prospectar, cotizar, hacer
seguimiento, alimentar el CRM, agendar citas.

3 Dolores. ;Qué le duele hoy dentro de ese caso de uso? "Tiempo" no es un dolor: "no
tengo una base de datos a quién llamar" si lo es.

4  Soluciones. ;De cuantas formas creativas se podria resolver ese dolor? Sin filtrar
todavia.

5  Meétricas. ;Como sabrias con numeros que el agente esta funcionando?

@ ) @) 5

Usuario Caso de uso Dolor Solucién Métrica
Representante Prospectar No tener bases de Sacarla de Correos validos
comercial datos LinkedIn encontrados

Asi quedod el canvas en vivo. Ese recorrido es exactamente el agente que instalas en el Paso 5.
Hazlo con tu propio agente, no en una hoja en blanco

Si te cuesta arrancar, deja que él te entreviste. Después de instalarlo, pégale esto en un chat:

COPIA'Y PEGA, CON TU NEGOCIO

“"Tengo un negocio de [qué haces] y quiero construir mi primer agente de IA. Hazme las
preguntas del canvas MUUDS una por una: usuario, caso de uso, dolores, soluciones y métricas.

Después de cada respuesta, ayudame a priorizar una sola opcién antes de pasar a la siguiente

pregunta. Al final propédneme el agente concreto que deberia construir y qué habilidades
necesitaria.”




« DEBERIAS TENER

Una frase escrita del tipo: "Mi [rol] pierde tiempo en [caso de uso] porque [dolor]. El
agente lo resuelve [solucion] y lo mido con [métrica]." Guardala: es el brief de tu propio
agente.

PASO 3 DE 6
Instala houston
~15 minutos

Aqui empieza el teclado. Si ya lo tenias instalado de antes, descarga otra vez la ultima
version: la Tienda de agentes que vas a usar en el Paso 5 sdlo aparece en las versiones
nuevas.

1  Entra a gethouston.ai y haz clic en Descargar aplicacion .

2 Cuando te pida el codigo de invitacion, escribe getsh*tdone . No uses el botdén de lista
de espera: ese te deja esperando un correo gue no necesitas.

3  Descarga la version de tu sistema: Mac, Windows o Linux.

4 Instalala. En Mac se abre una ventana y tienes que arrastrar el icono de houston a la
carpeta Aplicaciones. En Windows corres el instalador normal.

5  Abre houston, crea tu cuenta con el correo que prefieras y elige el idioma en
Configuracion .

6  Conecta tu proveedor de IA. En el panel izquierdo, Modelos de IA - elige Anthropic u
OpenAl - Conectar - inicias sesion en el navegador y vuelves. Con suscripcion sélo
hace falta el login, sin llaves.

7  Aceptalos permisos de integraciones. houston te va a pedir autorizar el proveedor que
conecta las mil aplicaciones. Déjalo todo seleccionado: si le quitas permisos aqui,
después las herramientas fallan sin explicacion.


https://gethouston.ai/

We're on a closed beta

If you were invited, paste your code and download
the app.

[ Paste your invite code J

& Download for Mac

Join the waiting list

8y joining yt t updates from Houston,
I

Eringcy Policy

Want to skip the waitlist?

CAPTURA 1 La ventana del cddigo de invitacién. Pega getsh*tdone vy el boton de descarga se activa. No uses
Join the waiting list.

/\ SIUSAS WINDOWS
Windows puede decir que la aplicacién es de un editor desconocido. Es normal: el
certificado es reciente. Haz clic en Mas informacion y luego en
Ejecutar de todas formas .



Windows protegio su PC

Ejecutar de todas formas

CAPTURA 2 El aviso de Windows. Mas informacion y aparece Ejecutar de todas formas. Solo pasa en
Windows y sélo la primera vez.




Conoce la pantalla

Tres cosas y ya sabes moverte:

* El panel izquierdo son tus agentes, y arriba Centro de misiones , Integraciones , Skills ,
Modelos de IA , Tienda de agentes y Configuracion .

e El centro es el tablero de misiones: Encurso , Necesita tu atencion vy lo que ya esta listo.
Cada misioén es una tarea que le pusiste al agente.

e Cuando algo cae en Necesita tu atencion , es tu agente pidiéndote permiso. Esa es la regla
de oro funcionando.

Personal ~

88 Mission Control
85 Integrations
I skills

& Al Models

& Agent Store

8 Settings

‘our Agents

€ Represen.. ® 4
© hsistentePe.. 1
© SDR e 99+
€ Personal As... 2
€ Chiefof.. ® 10
© cro e 58
t‘, Audiovis.. e 21
€ Designer 13
€ cmo 14
€ cro 6
€ Corporat * 23
£ VC Analyst 20
€ Automations Engi...
€ Software.. ® 13
€ Garry Tan

9 Felipe Salinas

Representante Comercial

Activity @ Settings  Integrations

Running

Needs you

© Representante Comere

Email de agradecimiento a Felipe

L4
Comentarios linkedin a sheets
ero que prospectes esta public
[fwww.linkedin.com/posts/fel
© Repre

Comentarios linkedin a sheets

fwwwlinkedin.com/pasts/felipesalinasi_ho

L]
WhatsApp Group QR Code Generator

22 Everyone o

Done

£ FRer
Upload Memaries in Spanish

€ Representante Com

Live LinkedIin Comments Skill Setup

© Representante Comercia

Configurando

€ New mission

& Archived

CAPTURA 3 La pantalla principal ya desbloqueada: tus agentes a la izquierda y el tablero de misiones al centro.
Esta captura esta con houston en inglés (Running, Needs you, Done); en espafiol son En curso, Necesita tu

atencion y Listo.

Antes de seguir, escribele algo. Cualquier pregunta de tu negocio. Que la primera

conversacion sea tuya.



« DEBERIAS VER
houston abierto en el tablero principal, con al menos un proveedor conectado en
Modelos de IA . Si el tutorial de bienvenida se te quedd trabado, ve a Solucién de proble

mas: tiene salida.

° Abre Apify y OpenRouter

~15 minutos

Dos cuentas, dos piezas del agente.

'A‘ apify 75 USD de regalo C OpenRouter 10 USD de regalo

El cerebro: una sola cuenta para usar mas de
400 modelos dentro de houston, sin abrir
cuenta en cada laboratorio.

Los ojos en la web: saca a todos los que
comentaron el post, sin que LinkedIn te

bloquee la cuenta.
El codigo se redime en Credits, no en la pantalla de

¢Falla el registro con correo? Entra con Google. El
pago.

cupdn ya viene en el enlace.

Crear cuenta 7 Redimir créditos 2

F \ api -
N\ apify l'E_ EE-E_ < OpenRouter

Escanea, crea la cuenta y

Escanea y el cupdén queda ol I -
aplicado solo. r_jf.% pega el cddigo en Credits.
=im' =1
=l

HOUSTON_ROCKET o = OR-GETHOUSTON

Apify

1 Entra a apify.com y crea tu cuenta. Si el registro con correo te da problemas, entra con

Google.

2  Aplica el cupon HOUSTON_ROCKET para recibir 75 ddlares de crédito, validos dos

meses.


https://console.apify.com/sign-up?couponId=HOUSTON_ROCKET
https://openrouter.ai/redeem
https://apify.com/

3 Siyatenias cuenta, el cupdn se aplica desde adentro: Billing - Subscription -
Add promo code .

OpenRouter

1 Entra a openrouter.ai y crea tu cuenta. Elige Individual salvo que la vayas a compartir
con tu equipo.

2  Site aparece la pantalla de pago, ciérrala. El cddigo no se aplica ahi.

3  Enel panel izquierdo entra a Credits (o abre openrouter.ai/redeem) y pega
OR-GETHOUSTON , todo en mayusculas.

4  \Verifica que el saldo aparezca en tu cuenta de OpenRouter.

() LOS CREDITOS PROMOCIONALES SE VEN RAROS
Dentro de houston el saldo de OpenRouter puede mostrarse en cero, porque sélo cuenta
los créditos comprados. Los promocionales si estan y si funcionan: revisalos en la pantalla
de Credits de OpenRouter.

Conecta OpenRouter dentro de houston

Siete pantallas y queda listo. La ida y vuelta a OpenRouter arranca desde el propio houston,
asi que no te vas a perder.

() LAS CAPTURAS ESTAN EN INGLES
Son de una cuenta con houston en inglés. Si lo tienes en espafiol, Al Models es
Modelos de IA , Agent Store es Tiendade agentes y Connect es Conectar . Todo
lo demas estd en el mismo sitio.

1. Busca el proveedor. En el panel izquierdo entra a Modelos de IA y escribe OpenRouter
en el buscador.


https://openrouter.ai/
https://openrouter.ai/redeem

Personal - o}

88 Mission Control Al Models
&9 Integrations Use your ChatGPT, Claude, or Copilot subscription, or connect 400+ madels frem every major lak with your own keys.

M Skills

I O Openrouter "_)
B Agent Store Available
1 Seltings

Providers 1 Models 1

Your Agents e

. Roprosen.. ® 4 o = Subscription E Fay as yougo

O ssisentaPe. 1

. soR ST OpenRouter

256 madels - Fres madels, then pay a5 you go

. Personal As... 2

O chisfof . & 10

© cro .- 5

€ fudiovis.. e 2

' Designer 13
o oMo 1
O cFo 5

‘ Corporat.. & 23
Ve Analyst 0
@ Automations Engi...

Q) Software.. e 12

$ Garry Tan

CAPTURA 4 Aparece bajo Providers, con los modelos que trae. Haz clic en el + o sobre el nombre.

2. Abre su ficha y dale conectar. Vas a ver el catdlogo completo de modelos que se te abre
con esa Unica cuenta.

c OpenRouter m e

Tha sverything gateway. Ore key urlacks hundrads of madels

fram svery lah.

256 mogels
O Search 2604 madels

All providers All specialties Any cost Any memory

Claude Opus 5
Anthropic

Ling 3.0 Flash
Othar

Geminl 3.5 Flash Lite
Google

Gemini 3.6 Flash
Gongle

GPT-58 Luna
Openal

GPT-56 Sol
Opentl

GPT-5.6 Terra
Openal

OpenAl: GPT-5.6 Luna Pro
Opensl

<
+
‘
E S
®
®
®
G




CAPTURA 5 Los modelos de todos los laboratorios en una sola lista: Anthropic, Google, OpenAl, Moonshot vy el
resto. Arriba a la derecha, Conectar .

3. Pide tu llave desde aqui. Se abre el didlogo Conectar OpenRouter . Haz clic en Consigue
tu API key: te lleva directo a la pagina correcta de OpenRouter.

Connect OpenRouter ®

Faste your OpenRouter APl key. Houston keeps it safe and uses it for
your chats,

o Get your APl key

APLkey

Faste your API key (=)

CAPTURA 6 Deja esta ventana abierta. Vas a volver a ella en un minuto con la llave copiada.

4. Crea una llave nueva. En OpenRouter aterrizas en API Keys . Haz clic en New Key arriba
ala derecha.



® @ v [ apikeys|settings | OpenRo. X+ # Ask Gemini

£ &) 2% openrouter.aifworkspaces/default/keys (Bl ¢ By 80 a & 3 & ‘5_’ New Chrome avallable §
B EE G @ Apple @ Yahoo! @8 Google Maps [ EVENTOS [ PERSONAL @ YouTube @ wikipedia [J Noticlas [ Populares @ windowsLive 1D @8 @ Hotmall - f=lipe s.. » [ Al Bockmarks
#F GPTE.4Terra and Luna 50% off for alimited time. See all discounted models here £
i Q openrouter Q Search ® K Heme Models Fuslon Chat  Rankings Apps  Does e Personal -
Default Workspace
API Keys + MNewKey

90 Cwerview Create and manage your AF| keys. (0

& APIKeys

@ Guardrails Q

= BYOK

Key Guardrails Explres Last Used Key usage Keylimit
& Routing
= Presets Housten
N cirail New Never 0.000 $100 TETAL

. . SRR e o guardrails ever ever $00

44 Plugins

@ Observability Default key

ardrail MNave 2] 0,000 lirmiits TOTAL

%> Classifiers  Beta sk-or-vi-96e ... das No guarcalls e Never $0,000 unlimitsd

& Sett

B Settings 2hceys
ACCOUNT

@ Profile

ol Activity

= Logs

B Credits

) Management Keys

T Privacy

CAPTURA 7 Siya tenias llaves, no reutilices una vieja: crea una para houston y asi puedes revocarla sin romper
nada mas.

5. Ponle nombre y créala. Nombre reconocible (por ejemplo houston), sin expiracion. El
limite de crédito es opcional y es buena idea: pon un tope y duermes tranquilo.

® @ v [ apikeys|settings | OpenRo. X+ # Ask Gemini
£ &) 2% openrouter.aifworkspaces/default/keys (Bl ¢ By 80 a & 3 & ‘5_’ New Chrome avallable §
B EE I @ Apple @ Yahoo! @ Googls Maps [ EVENTOS [ PERSONAL @ YouTube @ wikipedia [ Noticlas [ Populares @ windowsLive 1D @8 @ Hotmall - f2lipe s.. £ [ Al Bockmarks

Narne ()

Houstan-api

Expiration ()

No expiration

Kaylimit
Creditlimit (optional) &

100

Resetlimit every... &

NSA

CAPTURA 8 Al darle Create , OpenRouter te muestra la llave una sola vez. Cépiala en ese momento.



6. Pégala en houston. Vuelve a la ventana que dejaste abierta y pega la llave en el campo
APl key .

Connect OpenRouter %

Paste your OpenRouter AP key. Houston keeps it safe and uses it for
your chats,

@ Get your AP| key

APl key

CAPTURA 9 Queda oculta con puntos. houston la guarda cifrada y el agente nunca la ve.

7. Listo. La ficha pasa a Connected y abajo aparece Signed in with OpenRouter. Desde ese
momento cualquier agente tuyo puede usar esos modelos.



< OpenRouter
The everything gateway. One key unlocks hundreds of madels from every lab,

256 modals @ Connected
Q Search 250+ models

All providers All specialties Any cost Any memory

Claude Opus &
Anthrepic

Ling 3.0 Flash
Other

Gemini 3.5 Flash Lite
Google

Gemini 3.6 Flash
Google

Kimi K3
Moanshot

GPT-5.6 Luna
Openhl

GPT-5.6 Sol
Cpenal

Signed in with DpanRouter Sign out

CAPTURA 10 Conectado. Si algun dia quieres soltarlo, el botdn Sign out esta en la misma ficha.

/\ LALLAVE SE VE UNA SOLA VEZ

Si cierras la ventana de OpenRouter sin copiarla, no la vas a poder recuperar. No pierdas
tiempo buscandola: crea una llave nueva y ya. Y nunca la pegues en el chat, sélo en el
campo de conexion.

« DEBERIAS TENER
Una cuenta de Apify con crédito y una cuenta de OpenRouter con saldo, conectada en
Modelos de IA de houston.

PASO 5 DE 6

Instala el agente Representante ventas

~10 minutos

Este es el agente que viste trabajando en vivo. Viene con sus instrucciones, su habilidad de
prospeccion y las memorias que aprendio trabajando. Se instala desde la Tienda de agentes,
como una app.



Personal

Tienda de agentes e
98 Centro de misiones
BY Integraciones
B Skilis v
S Contrata a tu proximo
& Tienda de agentes Lot d -
. companero ae equipo
B e, ¢
D i Felipe <] Todas las categorias Agentes T
© sor * 004
€ Personal As 2
© ChiefofStati @
© cro s 69 Vacledor naA
€ Audiovisual il
& oo - Prospecta en automético
© cmo a ®
£ CFe L]

PASO A PASO Escribe Felipe en el buscador de la Tienda de agentes y aparece la ficha del agente: su habilidad,
sus herramientas y el botdn Pruébalo ahora. En la captura sale con el nombre que tenia el dia del bootcamp;
ahora se llama Representante ventas.

1

En el panel izquierdo, abre Tienda de agentes .

En el buscador escribe Felipe. Va a aparecer el agente Representante ventas.
Abrelo, revisalo y haz clic en Pruébalo ahora .

houston te va a preguntar si quiere revisar el agente antes de instalarlo. Di que si: es
una revision automatica de seguridad que busca instrucciones maliciosas escondidas.

Hazlo siempre con agentes de terceros.

Continuar - ponle un nombre. Usa el rol que le vas a dar, por ejemplo Representante
ventas.

Elige qué habilidades traer. Este agente comparte una: la de comentarios de LinkedIn a
Google Sheets. Traela.

Elige qué memorias traer. Traelas todas: incluyen qué actores de Apify funcionany
errores ya corregidos. Después las editas o borras desde Configuracion - Memoria .

Espera unos 30 segundos mientras se importa.



Sube el archivo que te envié tu amigo

Houston lo lee en tu maquina. No =e sube nada a internet.

SDR
Compartido por tu amigo
8 habilidades, 0 rutinas, 14 aprendizajes

Ananimizade antes de compartir

4Quieres que Houston eche un vistazo?

Si, que lo revise No, confio

Saltar la revision y continuar

Cancelar Continuar

CAPTURA 11 Antes de instalar, houston te resume qué trae el agente y te ofrece revisarlo. Elige siempre Si, que
lo revise: busca riesgos evidentes antes de dejarlo entrar.

(Q NADA DELO TUYO SE COMPARTE

Todo lo que el agente aprenda trabajando contigo vive en tu cuenta. Quien publicé el
agente no ve tus memorias, ni tus chats, ni tus integraciones.

Revisalo por dentro antes de usarlo

Abre el agente y entra a Configuracion . Vas a encontrar las cinco piezas del Paso 1, ya
llenas:

Instrucciones : el rol, el comportamiento y las reglas duras del operador comercial. Estan
completas al final de esta guia.

Habilidades : la de comentarios de LinkedIn a Google Sheets. Abrela y léela.

Memoria : lo que aprendid trabajando.

Integraciones : por ahora vacias. Eso lo arreglas en el Paso 6.




« DEBERIAS VER

Tu nuevo agente en el panel izquierdo, y dentro de Configuraciéon las instrucciones, una

habilidad y varias memorias ya cargadas.

PASO 6 DE 6

Ponlo a prospectar

~30 minutos

El agente ya sabe qué hacer. Ahora hay que darle las manos: Apify para leer LinkedIn y Google
Sheets para escribir la base de datos.

VA‘ apify Un clic
EN HOUSTON

Integraciones - Apify MCP - Conectar

- Autorizar

Elige Apify MCP, no la "Apify" a secas: esa pide un
token y confunde a todos.

ApO"O API key - opcional

EN APOLLO

Settings - Integrations - APIKeys =~
Copiar

Sélo si quieres los correos. Apollo muestra la clave
una sola vez: cépiala apenas la crees.

/\ CON LAS API KEYS, CUIDADO

Google Sheets Un clic

EN HOUSTON

Integraciones - Google Sheets -

Conectar - Entra con Google

Selecciona el "Google Sheets" exacto en la lista 'y
acepta todos los permisos.

‘ Hunter API key - opcional

EN HUNTER

Settings - APl - Copiar

Respaldo para los correos que Apollo no encuentra.
Si no la creas, dile al agente que use solo Apollo.

Pégalas en Integraciones , nunca en el chat: ahi quedan expuestas en el historial. Y no
compartas pantalla mientras las copias. ¢ Te pierdes buscando una? Pidele ayuda al
agente: "ayudame paso por paso a encontrar la APl key de esta herramienta."



Conecta las dos herramientas
1 Abre tu agente y entra a Integraciones .

2  Busca Apify. Van a salir dos resultados. Elige el que dice Apify MCP , no el que dice
solo Apify .

3 Hazclicen Conectar e inicia sesidon con la cuenta de Apify que abriste en el Paso 4.
No te va a pedir ninguna llave.

4  Busca Google Sheets y conéctalo con tu cuenta de Google. Acepta todos los permisos

& @ Houston
GoustaT, Wc CPO Q Search missions @ Guide me € New mission
88 Mission Control Activity 30 Integrations  Archiv
@ Integrations
# Settings
Cennected
€ Audiovisual Produ... 10
- i FY Apify = FY Apify MCP =
€ Revenue Manager 1 A | ey o N\ :
© cro 30
Apolle = Calendly =
0 Chief OF Staff [ i 2
£ VC Analyst 19
Fatham * @ Fullenrich »
@ cro 7 Flibrats e F 1 is & B2
€ Designer " -
I"’l Gmail » ' Google Analytics *
) Software Developer 11 itz e ' . i sk ¥
© cvo . m Google Calendar » h Google Docs #
€ Corporate Lawyer 1 S ' G - i TR
£ Garry Tan 3 .. Google Drive » ‘ Google Search Console »
£ SoR 10
 New agent (m Google Sheets » :“‘: Google Super =
@ Granola MCP = “1 HubSpot «
Hunter = o Instantly =
ﬁ' Felipe Salinas 4y \Linear = é Lusha ®

CAPTURA 12 Los dos resultados de Apify en Integraciones. Conecta el de la derecha, Apify MCP. El de Ia
izquierda es el que pide token.

/\ EL ERROR NUMERO UNO DE TODO EL BOOTCAMP
Si en algun momento el agente te pide un API token de Apify, es porque conectaste la
integracion equivocada. Desconéctala y vuelve a conectar la que dice MCP. También
puedes pedirselo a él directamente: "cambiame la API de Apify por el MCP".



Lanzale la mision

(=]

hora vamos a probar el agente que instalamos.

Abre u nat nelymp a | I

ESCRIBELE ALGO ASI

o Abre un chat con el agente

me a la gente que comentd

° Pega el enlace de la publicacion

o Déjalo trabajar

DIAPOSITIVA 37 Abre una mision, selecciona la habilidad y pégale el enlace. No tiene que ser exacto: escribelo
como se lo pedirias a una persona.

1 Consigue el enlace de una publicacion de LinkedIin con muchos comentarios. Puede
ser tuya o de cualquier referente de tu industria. Copia el enlace de la publicacion, no el
del perfil.

2  En el tablero del agente, haz clic en Nueva misién .

3  Selecciona la habilidad de comentarios de LinkedIn en la lista que aparece. Este paso
es el que mas se olvida: si no la seleccionas ni la nombras, el agente improvisa.

4  Elige el modo de trabajo. Al arrancar usa Preguntar antes : te consulta cuando no esta
seguro y tu le das feedback. Piloto automatico déjalo para cuando ya confies en él.

5 Elige el modelo que va a usar y escribe la instruccion.

COPIA Y PEGA, CON TU ENLACE

"Prospéctame a la gente que comentd este post: https://www.linkedin.com/posts/..."
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@ Felipe Salinas

CAPTURA 13 La misién arrancando: el agente lee la habilidad, toma el enlace del post y anuncia el plan antes de

SDR
Actividad (B

En curso

Necesita tu atencion

o

ropoesal

<]

Linkedin comment to
outreach gsheets

L4}
Finding scraped creator
data locally

4]

Offer Description from
Intake Form

<]

tell me how to cannect to

L]

Please go to my instagram
messages

Listo

=]

Hubspot dashboard set up

¢
Integrate Bitly API

(]

Find contact and send
follow-um

14

Al ompany in
HubSpat

<

Sales pipeline stages

tocar nada. Abajo se ven el selector de Skills y el de modelo.

Qué va a pasar

1 Lee su habilidad y crea la hojaTe manda el enlace de Google Sheets de inmediato, antes de terminar.

Linkedin comment to outreach gsheets

] ARG
Hey, build an outbound campaign for this past:
https:{fwww.inkedin.com/posts/felipesalinas1_houst
on-gethouston-ai-activity-7475320126018157056-
wsfZ?
u
g
f

I'll run your Linkedin to outreach pipeline. Let me pull up the exact

procedure first.

I've got the full pipeline. This runs LinkedIn post commenters all the way

to a paused Instantly campaign, with leads stored in a Google Sheet along

the way. Let me kick it off. +

2 Extrae a los comentaristas con ApifySale a LinkedIn a nivel de red, no navegando como un robot.

3 Escribe las filas por lotesNombre, titular, empresa, comentario y enlace al perfil. Vas viendo la hoja

llenarse.

° Busca los correossi le conectaste una herramienta de enriquecimiento. Es la parte que mas falla.

@ ESTO SE DEMORA, Y ESTA BIEN

Una extraccion real sobre cientos de comentarios toma varios minutos. Déjalo trabajar y

ve a otra cosa. En vivo, con 264 personas, la hoja se llend por lotes mientras seguiamos
con el taller.

Cuando algo salga a medias, dale feedback

En el bootcamp el enriquecimiento de correos falld: el agente avisé que las respuestas
llegaron demasiado grandes y que sélo habia llenado dos filas. La solucién no fue rehacer



nada, fue contestarle:

COPIA'Y PEGA CUANDO ALGO QUEDE INCOMPLETO

“Los correos quedaron incompletos. Vuelve a correr el enriquecimiento sdlo para las filas vacias,
en lotes mas pequerios, y ve escribiendo los resultados a medida que los consigas.”

Cuando quede bien, cierra el ciclo:

COPIA Y PEGA AL FINAL

"Guarda lo que aprendimos en esta tarea como una habilidad, para que la préxima vez lo hagas
asi desde el principio.”

Opcional - consigue los correos

Para pasar de nombres a correos hace falta una herramienta de enriquecimiento. La del
bootcamp fue Apollo: cuenta gratis, y se conecta por API key desde Settings -

Integrations - API Keys . En Latinoamérica una sola herramienta encuentra entre el 40 y el
50 por ciento de los correos; combinando dos o tres (Hunter, Lusha, FullEnrich) llegas al 70 u
80.

« DEBERIAS TENER

Una hoja de Google Sheets con personas reales, sacadas de una publicacion real, que tu
agente cred y llend solo. Eso es un agente trabajando.

PROGRAMA BETA
Esto fue un agente y un caso

En una empresa son diez: uno por rol, con las Entrar al programa beta 2
habilidades de tu operacion adentro y conectados a

las herramientas que ya usan. houston esta en beta y
estamos dejando entrar equipos por tandas.

EXTRA

Hazlo tuyo

Ya tienes el método y un agente funcionando. Ahora aplicalo a algo que te duela de verdad.


https://forms.gle/dysscJx284wMqBX46

Empieza por lo aburrido, no por lo importante

Suena al revés y no lo es. La primera tarea que le das a un practicante nuevo no es la
negociacion con tu cliente mas grande. Escoge algo repetitivo, que te robe tiempo y donde un
error no cueste caro.

Crea tu propio agente en tres frases

Ya no hace falta saber armar nada. Crea un agente nuevo, ponle nombre y pégale esto en el
chat:

COPIA'Y PEGA, CON TU ROL

"Vas a ser mi [asistente contable [ analista de compras [ lo que necesites]. Investiga como trabaja
ese rol y escribete tus propias instrucciones: rol, comportamiento, reglas duras, vocabulario y

tono. Después propédneme 10 habilidades que podriamos construir juntos, ordenadas por lo que

mas tiempo me ahorraria.”

Cambia la fuente, no el método

El agente que instalaste prospecta desde LinkedIn, pero el patrén sirve igual para otras
fuentes. Pideselo asi:

Instagram o TikTok. "Quiero hacer lo mismo pero con los comentarios de esta cuenta de
Instagram. ;Qué necesitas?"

Google Maps. "Usa Apify para sacarme los restaurantes de esta zona con su teléfono y su
sitio web."

Eventos. "Toma esta lista de asistentes, buscalos en LinkedIn y arma la base."

Datos publicos. Camaras de comercio, licitaciones y registros del gobierno.

Cinco ideas fuera de ventas

Reporte semanal. Ese que armas los viernes a mano y odias.

Respuestas de siempre. Los correos que contestas igual todas las semanas.
Seguimiento a cotizaciones. Quién no ha respondido y hace cudnto.

Gestion documental. Recoger, unir y archivar los PDFs de cada tramite.

Preparacion de reuniones. Que te arme el contexto del cliente antes de que entres.

Cuatro ajustes que valen oro
Todo se edita hablandole en espafiol, sin cddigo. Estos cuatro salieron de usarlo de verdad:

1. Que califique antes de gastar créditos.



COPIA Y PEGA, CON TUS CRITERIOS

"Modifica la habilidad: crea una columna que diga calificacion y califica siempre contra estos

criterios de mi cliente ideal: [tus criterios]. Si un prospecto no esta calificado, ni siquiera traigas el
correo.”

2. Que use la habilidad sin que se lo recuerdes.

COPIA Y PEGA EN EL CHAT

"Guarda en tu memoria que cada vez que te pase un enlace de una publicacién de LinkedIn, uses
la habilidad de comentarios de LinkedIn a Google Sheets.”

3. Que no repita prospectos entre corridas.

COPIA Y PEGA EN EL CHAT

"Siempre que estemos prospectando, verifica que no estemos enriqueciendo datos duplicados de
corridas anteriores.”

4. Que se conecte a una herramienta que no conoce. Esto funciona con cualquier app que
tenga documentacion publica.

COPIA'Y PEGA, CON TU HERRAMIENTA

"Quiero conectarme a [tu herramienta], ayudame por favor. Aqui esta el enlace de su

documentacion: [pega el enlace]”

El siguiente nivel: la campaina completa

La hoja de prospectos es la mitad del camino. Con dos herramientas mas, el mismo agente
arma la campana y te la deja en pausa, esperando tu aprobacion:

Apollo API key Oinstantly API key
Encuentra los correos de trabajo verificados. Gratis Manda la secuencia de correos sin quemar tu
hasta ~100 al mes. En Latinoamérica encuentra entre dominio. Para volumen, usa dominios alternativos

el 40 y el 60 por ciento. calentados.



/\ ANTES DE ENVIAR DE VERDAD

Cargar la campafa es seguro: queda en pausa. Pero no la actives hasta tener correos de
envio bien configurados. Si aun no los tienes, dile al agente: "quiero probar la habilidad sin
mandar nada por ahora."

Cuando algo se repite, hazlo rutina

En Rutinas conviertes una tarea que ya funciona en trabajo automatico, por horario o por
evento: "todos los lunes a las 8 revisa el CRM y mandame los deals sin movimiento". Primero
haz la tarea bien una vez a mano; sélo después la programas.

(Q UN SOLO PROXIMO PASO

Esta semana: una tarea aburrida, un agente. Una sola. Quien hace una cosa vuelve;
quien se lleva diez ideas no hace ninguna.

Las instrucciones completas del agente Representante ventas

Estas son, textuales, las instrucciones del agente que instalaste. Léelas como plantilla: fijate
en el orden (rol, cdmo habla, habilidades, protocolo, transporte, reglas de datos y lo que nunca
hace) y reemplaza el contenido por el de tu negocio.

Rol. Qué cubre y qué no. "Redacto. Nunca e Cémo te hablo. Prohibe la jerga técnica en
envio." el chat y da la tabla de traduccion.

18 habilidades. Agrupadas por momento o Lo que nunca hago. Las reglas duras. Es la
del proceso, no por herramienta. seccién mas importante.

INSTRUCCIONES COMPLETAS - COPIALAS Y ADAPTALAS

## Rol

Soy tu operador comercial completo. Prospeccion, pipeline, reuniones, propuestas, CRM, retencion y
expansion - todo en una sola conversacion, un solo registro de contexto, una carpeta de entregables.

Redacto. Nunca envio. Nunca muevo etapas en el CRM ni cambio precios sin tu aprobacién. Tu decides.

Al final de cada conversacion, si me dices LISTO, leo toda la sesion y guardo lo que valga como
habilidad o memoria.

## Para empezar




Sin onboarding previo. Dime qué quieres hacer, me pongo a trabajar. Cuando necesito algo especifico
(empresa, cliente ideal, precios, etapas del pipeline, framework de calificacién, CRM conectado) hago
una sola pregunta puntual, guardo la respuesta en tu contexto de ventas y sigo.

Formas de darme contexto, en orden de preferencia: app conectada > archivo > URL > pegar texto.
Conecta desde la pestaia de Integraciones antes de la primera tarea (CRM, grabador de llamadas,
correo, calendario) y no tendré que preguntar.

## Como te hablo

No eres técnico/a. No te importan nombres de archivos, rutas ni JSON. En el chat nunca digo nombres
de archivos internos, rutas, palabras de plomeria (schema, JSON, config, manifest) ni herramientas
internas.

Hablo de las cosas por lo que son para ti:

| No digo | Digo |

| "Actualizo tu “idealCustomer™ en “sales-context.md " | "Actualizo tu perfil de cliente ideal" |

| "escribiendo en “context-ledger.json™" | "guardando esto en tu contexto de ventas" |

| "agregué una habilidad en ".agents/skills/foo/SKILL.md"" | "creé una nueva habilidad llamada Foo" |

| "registrado en “leads.json"" | "lo agregué a tu lista de prospectos" |

| "notas en “calls/{slug}/ " | "guardé las notas de la llamada" |

| "el indice “outputs.json™" | "tu trabajo guardado" |

| "guardado en “learnings.json™" | "lo voy a recordar" |

Internamente sigo leyendo y escribiendo esos archivos - eso no cambia. La regla es solo para lo que
aparece en el chat.

Excepciodn: si tu usas primero un término técnico, respondo en ese mismo registro.

## Mis habilidades (18 en total)

### Configuracion

- “set-up-my-sales-info" - cuéntame sobre tu empresa, cliente ideal, precios, etapas del pipeline y
como manejas objeciones. Base que usan todas las demas habilidades.




- “profile-my-buyer" - perfil preciso de quién compra en un segmento: campedn, comprador
econdmico, blogueador, descalificadores, cuentas ancla.

### Ritmo diario

- “brief-me-for-today " - resumen matutino en una pantalla: reuniones del dia, borradores pendientes de
aprobacion, 3 movimientos clave, lista de seguimiento.

- “check-my-sales” - seglin el tema: “sales-health™ (resumen del lunes) | “call-insights” (sintesis entre
llamadas con ediciones al playbook) | “win-loss" (lectura de patrones en deals cerrados) | "discovery-
call® (analisis profundo de una llamada) | "pipeline” (instantanea + etapa con mas fugas).

### Prospeccion outbound

- “find-me-leads" - prospectos frescos en un segmento desde la fuente que elijas (lookalikes del CRM,
hilo de LinkedIn, feed de financiamiento, Google Maps, subreddit). Puntuados contra el playbook, seial
de trigger citada.

- ‘research-an-account” - segun la profundidad: “quick-qualify" (lectura rapida de URL) | “full-brief"
(investigaciéon multi-fuente citada) | “enrich-contact™ (enriquecimiento de persona especifica) | “'warm-
paths’ (intros de primer grado via LinkedIn + CRM).

- “score-my-pipeline” - segun el tema: ‘lead’ (puntuar prospectos sin puntaje) | ‘lead-fit" (fit + angulo
de un prospecto) | “deal-health™ (todos los deals abiertos) | “customer-health™ (todos los clientes

actuales). Top 2 drivers por fila.

- “write-my-outreach” - segun la etapa: "cold-email” | “cold-script™ | “followup " | “inbound-reply" |
‘renewal’ | “churn-save'. Tono adaptado a tu voz, solo borradores.

### Reuniones y trabajo de deal

- “prep-a-meeting” - segun el tipo: “call” (one-pager pre-llamada con preguntas para el pilar de
calificacion mas débil) | “account-review" (paquete de revisidn trimestral con resultados entregados,
tendencia de uso, riesgos, runway de renovacion).

- “capture-my-call-notes” - transcripcion o grabacion - notas estructuradas (agenda real vs. planeada,
asistentes, dolores textuales, decisiones, proximos pasos).

- “build-a-battlecard" - tarjeta prospecto vs. competidor: grilla de 3 criterios, 3 preguntas trampa, 3
rebates, 2 pruebas. Cada afirmacion cita una fuente.

- "handle-an-objection” - reencuadre de 3 oraciones en llamada (reconocer = ejemplo de cuenta ancla
- siguiente paso con fecha) mas email corto post-llamada en tu voz.

- “write-a-proposal” - propuesta de una pagina basada en el problema textual y la métrica de éxito del




deal. El precio se mantiene dentro del playbook; las excepciones se marcan.

- “write-a-close-plan’ - plan de acciéon mutuo en compras, seguridad, presupuesto y legal con duefios
(tuyos + los de ellos) y fechas. Top 3 riesgos e incégnitas al frente.

### CRM y forecasting
- ‘manage-my-crm’ - segun la accion: “clean’ (diff de higiene, sin mutaciones) | "query " (lectura en
lenguaje natural) | "route” (VERDE->asignar, AMARILLO->nutrir, ROJO->soltar) | *queue-followup" (crear

tarea en Linear / Notion / Asana).

- ‘run-my-forecast " - clasificar deals abiertos contra criterios de salida del playbook en Commit / Best /
Pipeline / Omit, sumar ingresos anuales por bucket, sefialar slippage semana a semana.

##1# Retencion y expansion

- “plan-an-onboarding” - agenda de kickoff + métrica de éxito acordada + timeline de 90 dias hasta
primer valor. Ancla de cada revisidon de cuenta y renovacién posterior.

- “find-my-expansions” - escanear clientes VERDES por picos de uso [ crecimiento de equipo /
solicitudes de features, rankear por potencial de ingresos anuales sobre esfuerzo.

## Protocolo de contexto

Antes de cualquier trabajo de fondo leo tu contexto de ventas. Por cada campo requerido que falte,
hago una sola pregunta con la mejor modalidad (app conectada > archivo > URL > pegar), escribo la
respuesta de forma atdmica y sigo. Nunca pregunto lo mismo dos veces.

Campos que rastrea el contexto:

‘universal.company - nombre, sitio web, pitch de 30 segundos, etapa.

‘universal.voice” - muestras de voz + notas de tono (base de todos los borradores de outreach).

“universal.playbook” - si existe el playbook de ventas; ruta; fecha de Ultima actualizacion.

‘universal.idealCustomer” - industria, roles, dolores, triggers, descalificadores.

‘domains.outbound” - fuentes de prospeccion conectadas, ventanas de cadencia, canal principal.

“domains.crm’ - CRM conectado, nombres de etapas, mapa de duefios, politica de routing.

- "domains.meetings" - grabador de llamadas conectado, objetivo principal de primera llamada,
framework de calificaciéon (MEDDPICC/BANT/personalizado).




- "domains.retention” - fuentes de facturacién y uso de producto conectadas, umbrales de salud,
ventana de aviso de renovacion.

## Flujos combinados

Algunos pedidos cruzan dominios. Todo en un solo agente = encadeno habilidades sin handoffs:

- **Deal nuevo, de cero a cierre:** “find-me-leads™ - ‘research-an-account depth=full-brief® -
“score-my-pipeline subject=lead-fit" - “write-my-outreach stage=cold-email” - “prep-a-meeting
type=call’ = “capture-my-call-notes’ = "check-my-sales subject=discovery-call® = “write-my-

outreach stage=followup™ = “write-a-proposal” - “write-a-close-plan’

- **Revision del lunes:** “check-my-sales subject=sales-health™ - agrupa por dominio, marca deals
estancados + seguimientos perdidos, recomienda 3 movimientos clave.

- **Pipeline pre-llamada:** "build-a-battlecard” y "prep-a-meeting type=call’ se construyen sobre el
mismo artefacto de ‘research-an-account .

- **Loop de salud de clientes:** “score-my-pipeline subject=customer-health™ - rojo - “write-my-
outreach stage=churn-save’; verde con pico de uso - ‘find-my-expansions".

## Transporte

### Composio

Toda herramienta de app conectada pasa por Composio. Descubro los slugs en tiempo de ejecucién con
“composio search <categoria>", ejecuto por slug. Si falta una conexion, te digo qué categoria conectar

y me detengo. Sin nombres de herramientas hardcodeados. Categorias que uso:

*CRM** - HubSpot, Salesforce, Attio, Pipedrive, Close

**Correo** - Gmail, Outlook

**Reuniones** - Gong, Fireflies

**Calendario** - Google Calendar, Outlook

**BlUsqueda [ investigacion** - Exa, Perplexity

**Scraping** - Firecrawl

**Social** - LinkedIn

**Gestion de tareas** - Linear, Notion, Asana




- **Facturacion** - Stripe

- **Mensajeria** - Slack

### Kernel (navegador cloud)

Uso Kernel cuando la tarea requiere un browser real: sitios sin API, paginas con JS pesado que Firecrawl
no puede renderizar, sitios con proteccidn anti-bot, o tareas que requieren hacer clic, llenar formularios
o actuar en un sitio web.

Cuéando usar Kernel sobre Composio/Firecrawl:

- El sitio bloguea scrapers o requiere ejecucion de JS

- La tarea implica hacer clic, enviar formularios o iniciar sesion

- LinkedIn u otros sitios cerrados donde no hay conector Composio disponible

- Firecrawl devuelve contenido vacio o blogueado

Cdémo usarlo: cargar la habilidad "kernel-agent-browser ", luego usar comandos "agent-browser -p
kernel . Siempre configurar antes del primer comando. El valor de "KERNEL_API_KEY " NO se almacena

aqui - vive en memoria guardada. Resolver de memoria en tiempo de ejecucion y exportar, luego

configurar el resto:

" “bash

export KERNEL_API_KEY="<resolver de memoria guardada>"

export KERNEL_STEALTH=true

export KERNEL_TIMEOUT_SECONDS=300

Usar "KERNEL_PROFILE_NAME=<sitio>" para persistir sesiones entre conversaciones (iniciar sesién
una vez, reutilizar siempre). Siempre cerrar la sesiéon con “agent-browser -p kernel close" al terminar
para guardar el perfil.

Regla de decisidn:

- Tiene conector Composio y no requiere accion de browser - usar Composio

- Sin API, JS pesado, proteccién anti-bot, o requiere clic/formulario = usar Kernel




- Firecrawl devolvié contenido vacio/blogueado - cambiar a Kernel automaticamente

## Reglas de datos

- Mis datos viven en la raiz del agente - nunca bajo ".houston/<ruta-del-agente>/".

- “config/" - lo que aprendi sobre ti. Se completa en tiempo de ejecucidn por captura progresiva.

- “context/sales-context.md" - playbook de ventas.

- Carpetas de artefactos en la raiz: “personas/’, "battlecards/", “leads/", ‘leads.json", "accounts/",
“calls/”, “deals/", "deals.json”, “customers/", ‘customers.json’, "call-insights/", “outreach/",
‘proposals/”, ‘close-plans/’, "briefs/", "forecasts/", "pipeline-reports/’, ‘analyses/’, "scores/’, ‘crm-
reports/’, “tasks/", ‘onboardings/’, “expansion/ .

- ‘outputs.json’ en la raiz indexa cada artefacto con “{id, type, title, summary, path, status, createdAt,
updatedAt, domain} . Escrituras atdmicas: archivo temporal + rename. Leer-fusionar-escribir, nunca
sobreescribir.

- Cada registro lleva “id" (uuid v4), “createdAt’, "updatedAt’.

## Lo que nunca hago

- Enviar, publicar o confirmar cambios de etapa en el CRM sin tu aprobacion.

- Hacer promesas de precio fuera del rango del playbook.

- Inventar citas de clientes, hechos de llamadas, movimientos de competidores o nimeros de pipeline -
si la fuente es débil, marco TBD y pregunto.

- Adivinar tu cliente ideal, framework de calificacién o precios - leo el playbook o te pido que ejecutes
“set-up-my-sales-info" primero.

- Usar culpa, escasez falsa o patrones oscuros en borradores de churn-save, renovacion o expansion.

- Escribir en ".houston/<ruta-del-agente>/" en tiempo de ejecucion.

- Hardcodear nombres de herramientas en habilidades - descubrimiento Composio en tiempo de
ejecucion siempre.

@ NO COPIES TODO DE UNA

Este agente lleva meses de uso encima. Para el tuyo, empieza por Rol, Como te hablo y
Lo que nunca hago. Las habilidades van apareciendo solas a medida que trabajas con él.




HABLA CON EL EQUIPO

¢No sabes por donde empezar en tu
empresa?

. . . L Agendar una llamada 7
En 30 minutos miramos el proceso que mas tiempo te

esta costando y te decimos si es un buen caso para un
agente y como lo armariamos. Si no lo es, también te lo

decimos.

PARA EMPRESAS

houston para tu equipo

Llegaste hasta aqui con un agente y un caso. Esta seccidn es para cuando quieres que tu
operacioén entera trabaje asi.

LO QUE HACEMOS CON EQUIPOS

LO QUE ACABAS DE HACER Un agente por rol, con tu forma de

Un agente, un caso, tu computador trabajar adentro
9
Un proceso que antes te tomaba horas ahora Ventas, soporte, contenido, back office. Con
corre solo. Lo construiste td, en una tarde, las habilidades de tu empresa, conectados a
sin programar. tus herramientas y corriendo solos cuando
toca.

Qué incluye trabajar con nosotros
No vendemos licencias y te dejamos solo. El valor no esta en el software, esta en que los
agentes queden con tu operaciéon adentro.


https://calendly.com/gethouston/30min

Semana 1

Diagndstico de procesos

Nos sentamos con tu equipo, miramos

ddénde se va el tiempo y elegimos los dos

o tres procesos que de verdad valen la
pena. Empezar por el proceso
equivocado es la forma mas cara de
probar esto.

Con tu gente

Entrenamiento del equipo

Las personas que los van a usar
aprenden a darles trabajo, corregirlos y
convertir esa correccidn en una
habilidad. Sin esto, cualquier agente se
muere en dos semanas.

Lo que recibes

Agentes armados sobre tu
operacion

Nada de plantillas genéricas:
instrucciones, habilidades y memoria
con la forma en que trabaja tu empresa,
conectados a las herramientas que ya
usan.

Después

Acompaiamiento mientras
arranca

Los primeros meses son de ajuste. Nos
quedamos hasta que el agente esté
produciendo resultados que tu equipo
usa de verdad, no una demo bonita.

Para quién es, y para quién no
Preferimos decirlo antes de la llamada.

Es para ti si No es para ti si

0 Ya sabes qué proceso te esta costando x ) Buscas un chatbot que conteste preguntas
horas todas las semanas. en tu pagina web.

0 Tienes volumen: ventas, soporte, x . El proceso todavia no existe: primero se
contenido, cotizaciones, back office. define, después se automatiza.

@ CQuieres esto corriendo en semanas, no un x ) Quieres que el agente le escriba al cliente
piloto de seis meses. sin que nadie revise.

0 Hay alguien en el equipo dispuesto a ser el x | Esperas ahorro sin cambiar nada en cémo

duefio del agente. No tiene que ser
técnico.

trabaja el equipo.



Como empieza
1 Unallamada de 30 minutos. Nos cuentas el proceso que mas tiempo te esta costando.

2 Te decimos de frente si es un buen caso para un agente, como lo armariamos y qué
haria falta de tu lado.

3  Sitiene sentido para los dos, armamos el plan de arranque con tu equipo. Si no, te
quedas igual con todo lo de esta guia.

¢Lo quieres corriendo en tu empresa?

Agenda la llamada y miramos tu caso concreto. Y si por ahora prefieres explorarlo por tu
cuenta, entra al programa beta: houston sigue en beta, entras a las tandas de acceso
temprano y lo que nos digas entra directo a lo que construimos.

(Agendar una llamada 2 ) (Entrar al programa beta 7 >

calendly.com/gethouston/30min - forms.gle/dysscJx284wMqBX46

(® Y SI PREFIERES SEGUIR SOLO, PERFECTO
Todo lo de esta guia funciona sin hablar con nadie. El agente que instalaste es tuyo y sigue
trabajando igual. Esta seccion es para cuando el problema deje de ser tuyo y pase a ser de
todo el equipo.

CUANDO ALGO FALLE

Solucion de problemas

Todo esto pasd de verdad, en vivo, con mas de 500 personas al tiempo. Si te pasa a ti, no
eres tu.


https://calendly.com/gethouston/30min
https://forms.gle/dysscJx284wMqBX46

Windows dice que la aplicacion es de un editor desconocido

Es normal y no es un virus: el certificado de firma es reciente. Haz clic en Mas
informaciéon y luego en Ejecutar de todas formas . Sdlo pasa la primera vez.

Descargué houston en Mac pero no aparece en Aplicaciones

Al abrir el archivo descargado se abre una ventana con el icono de houston y una carpeta.
Tienes que arrastrar el icono a la carpeta Aplicaciones. Si te pregunta, elige
reemplazar.

Me pide un cdédigo de invitacion y no lo tengo

Usa getsh*tdone en el campo de cddigo. Si en cambio hiciste clic en la opcién de lista
de espera, vas a quedar esperando un correo que no necesitas: vuelve a la pagina de
descarga y usa el codigo.

Me quedé trabado en el tutorial de bienvenida

Pasa cuando no diste todos los permisos y el tutorial te pide una accion que el agente no
puede hacer. Ve a Integraciones , busca la integracion que quedd a medias, haz clic en

Desconectar y vuelve a conectarla aceptando todos los permisos. En las versiones
nuevas también aparece la opcién de saltar el tutorial.

El agente me pide un API token de Apify
El error mas comun de todos. Conectaste Apify a secas envez de Apify MCP .

Desconéctala y conecta la que dice MCP, que sdlo pide iniciar sesidon. También puedes
escribirle: "cambiame la API de Apify por el MCP".

El cupdn de Apify no se aplica porque ya tenia cuenta

Aplicalo desde adentro: Billing - Subscription - Add promo code Yy pega
HOUSTON_ROCKET .



El codigo de OpenRouter no funciona o dice que llegué al limite
Dos cosas. Primera: el cddigo no va en la pantalla de pago, va en Credits 0 en openrout
er.aifredeem. Segunda: los cddigos promocionales tienen cupos limitados y pueden

agotarse. Si ya no aplica, OpenRouter funciona igual recargando saldo, o puedes usar
directamente tu cuenta de ChatGPT o Claude.

Redimi los créditos de OpenRouter pero houston me muestra cero

houston contabiliza los créditos comprados, no los promocionales. El saldo si esta: miralo
en la pantalla de Credits de OpenRouter. Los modelos funcionan igual.

No me aparece la Tienda de agentes

Tienes una version vieja de la aplicacion. Vuelve a gethouston.ai, descarga la ultima

version e instalala encima.

El agente no responde o dice que no tiene modelo

Le falta motor. Ve a Modelos de IA en el panel izquierdo y conecta al menos un
proveedor: Anthropic u OpenAl con tu suscripcién (sélo login), o OpenRouter con una API
key.

Apollo no me deja crear la API key

Te dice que no tienes permisos de administrador. En Apollo entra a Settings - Users &
Teams |, edita tu perfil y ponte como administrador del espacio. Después vuelve a
Integrations - API Keys .

La extraccion de LinkedIn no me devuelve a nadie
Casi siempre es el post: tiene pocos comentarios, es privado o el enlace quedd

incompleto. Prueba con otra publicacion con bastantes comentarios y copia el enlace
completo de la publicacidn, no el del perfil.


https://openrouter.ai/redeem
https://openrouter.ai/redeem
https://gethouston.ai/

Le pedi algo y se demoré muchisimo o se quedd pegado

Las tareas que salen a internet se demoran varios minutos, es normal. Si de verdad se
quedd pegado, pidele que lo intente de nuevo o que divida la tarea en lotes mas
pequenos.

Una integracion de Google me rechaza la accion por permisos

Ve a  Integraciones , busca la que falla, haz clic en Desconectar y vuelve a conectarla
aceptando todos los permisos que pida.

WhatsApp Business no se conecta

Es la integracion mas complicada, y es culpa de Meta, no de houston. Necesitas una
cuenta de Meta Business, el nimero verificado y el identificador de tu cuenta de
WhatsApp Business (WABA ID). Pidele a tu agente que te guie paso a paso con tu caso.

Tengo cuentas con correos distintos en cada herramienta

No hay problema: tu cuenta de houston es sdlo para iniciar sesién, y cada integracion se
conecta con la cuenta que tu quieras, incluso varias a la vez. Lo que si conviene es
separar espacios de trabajo, uno personal y uno de empresa, para que el agente no dude
de qué cuenta usar.

Quiero que mi equipo use el mismo agente

El espacio personal es de una sola persona. Crea un espacio de trabajo de equipo, y
desde Configuracion - Administracion - Personas invita a tus compaferos. Todos
caen al mismo tablero y pueden continuar la mision del otro.

No sé como hacer algo dentro de houston
Preguntaselo al agente, en lenguaje natural: "no tengo idea de qué es una APl key, ;ddonde

la encuentro?" o "explicame paso a paso como conecto esta herramienta". Esta hecho
para guiarte a ti, no al revés.



Copié mal una APl key y ya no la veo

Casi todas las herramientas muestran la clave una sola vez, por seguridad. No la
busques: crea una clave nueva y pégala en houston.

Cambié de cuenta en una herramienta pero houston sigue usando la vieja

La conexidén anterior quedd guardada en el proveedor de integraciones. Entra a composio.
dev con el mismo correo con el que conectaste tus apps, busca la app en tus conexiones,
elimina la vieja y vuelve a conectarla desde houston.

A mitad de una mision dice que Google Sheets no esta conectado

Ve a Integraciones , busca Google Sheets (el exacto), conéctalo con tu cuenta de
Google y vuelve a la mision. Después escribele: "ya tengo conectado Google Sheets,
continuda." No hace falta empezar de cero.

Dice que "LinkedIn esta bloqueando a Apify" o algo parecido

No le creas de una: a veces el agente se equivoca de diagndstico. Escribele "por favor
verifica esto que me estds diciendo, o dime si estas teniendo otro problema." En la sesion
en vivo la causa real era otra, y él mismo la encontré al revisar.

Encontré muy pocos correos

Es lo esperado: la cobertura normal estd entre el 50 y el 70 por ciento, y en
Latinoamérica suele ser menos. En una sesién, de 42 comentaristas salieron 24 correos.
Son bases de datos y la gente cambia de trabajo: una celda vacia no es una falla. Ademas
cada busqueda consume créditos, asi que no vuelvas a buscar a los faltantes sin
necesidad.

Voy a actualizar houston y me da miedo perder todo

Tranquilo. Tus agentes, habilidades y memorias viven en tu cuenta, no dentro del
instalador. Puedes desinstalar y volver a instalar: al entrar, todo sigue ahi.


https://composio.dev/
https://composio.dev/

? Perdi el hilo y no sé en qué paso iba

Usa el checklist de éxito. Marca lo que ya lograste y sigue desde el primer punto sin
marcar. Y si te trabaste de verdad, escribe en el grupo de WhatsApp del bootcamp: ahi
estamos.

¢Nada de esto resolvio lo tuyo?

Escribelo en el grupo de WhatsApp del bootcamp. Esta el equipo y esta la
gente que ya paso por lo mismo. Nadie se queda sin su agente andando.

(Unirme ala comunidad 2~ >

chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

ANTES DE CERRAR

Tu checklist de éxito

Si puedes marcar todo esto, terminaste.


https://chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

Sé explicar las 5 piezas de un agente

Escribi mi frase del canvas: usuario, caso de uso, dolor, solucién y métrica

houston instalado, con un modelo de IA conectado

Cuenta de Apify creada

Cuenta de OpenRouter creada y conectada

Agente Representante ventas instalado desde la Tienda de agentes

Lei sus instrucciones y su habilidad por dentro

Apify MCP y Google Sheets conectados

Tengo un Google Sheet con prospectos reales de una publicacion real

Le di feedback al menos una vez y le pedi que lo guardara

Elegi una tarea aburrida de mi negocio para esta semana



Esto es todo lo que hiciste hoy.

TEORIA | Loque shora entiendes Loque constnais

Qué es un agente
“hatbot, co-worker y agente noson o mis e Disefiaste tu agente

Las 5 piezas
fentictad, habilich Instalaste las herramientas

i%) Instrucciones que funcionan ' ERSSEE
20l comportamients, reglas duras, vocabulario y tanc i) Instalaste tu primer agente

@ Comosecreanlas habiidades FessE et e sgees deosten
Trabajando con el agente, o subiéndol ! @ Lo pusiste a trabajar

@ Herramientas y memoria SR

Entraste sin saber qué era un agente. Sales con uno funcionando y con el método para construir el siguiente.

DIAPOSITIVA 38 Entraste sin saber qué era un agente. Sales con uno funcionando y con el método para
construir el siguiente.

Cuéntanos qué construiste

El grupo de WhatsApp del bootcamp sigue vivo: ahi van los cddigos, los
tutoriales nuevos y las dudas de todos. Escanea el cédigo o entra desde el
botdn, y cuéntanos qué agente pusiste a trabajar.

(Unirme ala comunidad 2 )

chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr

Y silo quieres para todo tu equipo

Tu ya sabes construir uno. Cuando el proceso deja de ser tuyo y pasa a ser de todo el
equipo, nosotros lo montamos contigo: diagndstico, agentes con tu operaciéon adentro y
entrenamiento de la gente que los va a usar. Esta todo en houston para tu equipo.

(Agendar unallamada 2 ) (Entrar al programa beta 7 )



https://chat.whatsapp.com/BdLpn8T92DL4pRahiqOZEr
https://calendly.com/gethouston/30min
https://forms.gle/dysscJx284wMqBX46

cTe quedaste atascado?

No te quedes ahi. Escribe en el grupo de WhatsApp o mandame un correo a
felipe@gethouston.ai y te sacamos adelante. Nada de lo que te pase es raro: todo lo que sale
en esta guia nos paso6 a nosotros primero, en vivo y con 500 personas mirando.

Y recuerda el Unico préximo paso: esta semana, una tarea aburrida, un agente.



